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Sprzedaz bezposrednia to swmny pomyst
na wiasng dziatalno$¢, szczegélnie w nie-
pewnych ekonomicznie czasach. Daje szan-
se osiggniecia nieztych zarobkéw przy nie-
wielkim nakladzie finansowym. Moze by¢
praca dodatkowa, ale moze tez przerodzi¢
sie w naprawde duze przedsiebiorstwo.
Ale pienigdze to nie jedyna korzys¢ z pracy
w tej branzy.

Czy aby pracowac w sprzedazy bezposred-
niej trzeba zalozyc firme?

Nie zawsze. Na poczatku wiele 0s6b robi za-
kupy dla siebie ~ po to, zeby,zrozumie¢" pro-
dukt i nauczyc sie go. Decyzje o tym, kiedy
zarejestrowac firme, pozostawiamy konsul-
tantowi/dystrybutorowi — to on sam kon-
troluje swoje przychody i wie kiedy, zgodnie
z prawem podatkowym zobowiazany jest
do zalegalizowania dziatalnosci.

Jakie cechy osobowosci powinien posiadac
dystrybutor sprzedazy bezposredniej?

W sprzedazy bezposredniej najwazniejsza jest
powtarzalnosc sprzedazy. Czyli to, czy klient,
ktéry kupi od dystrybutora jedng rzecz, za-
prosi go do siebie ponownie. Nabywca musi
zaufac dystrybutorowi/ konsultantowi, a wigc
informacja o produkcie, ktéra dostaje od sprze-
dawcy, musi zosta¢ potwierdzona w trakcie
jego uzywania. Dystrybutor musi by¢ czlowie-
kiem uczciwym, umiejgcym stuchac klienta
i rozpoznawac jego potrzeby. Trzeba tez lu-
bi¢ ludzi. To nie jest praca dla introwertykéw.
Jak buduje sie baze klientéw w sprzedazy
bezposredniej?

Najczesciej dystrybutorzy zaczynaja od znajo-
mych, rodziny i bliskich. S3 to osoby zyczliwe i to
na nich ,szlifujg” umiejetnosci w poczatkowej
fazie dziatalnosci. Takie rozwigzanie pozwala
zbudowac poczucie bezpieczeristwa, ktérego
nie moze zagwarantowac np. swiat korporacji.
W polskim segmencie sprzedazy bezpo-
sredniej az 88% os6b to kobiety. Z czego
to wynika?

Po pierwsze jest to zwigzane z produktem. Na
rynku polskim najwieksze firmy branzy sprze-

Cos wiece] niz
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dazy bezposredniej to firmy kosmetyczne.
Po drugie kobiety poszukuja bardziej ela-
stycznych mozliwosci zarabiania. Zajmujac
sie domem i dzie¢mi, moga pracowac tyl-
ko w niepefnym wymiarze czasu, w réznych
nietypowych porach dnia. Praca w sprzedazy
bezposredniej umozliwia im to.

FAKTY

Czy wiesz, ze...

& Zgodnie z danymi z 2009 roku licz-
ba sprzedawcéw bezposrednich w Polsce
siega 869 tys. Ta liczba weigz rosnie.

E Dla okoto 85% dystrybutoréw
sprzedaz bezposrednia jest zajeciem
dodatkowym. Czesto to okazja do
dorobienia do skromnej pensji.

# W gronie sprzedawcéw
bezposrednich az 88% to kobiety.

i Sprzedaz w sektorze systematycz-
nie wzrasta. W 2009 roku sprzedaz
netto na polskim rynku wzrosta o 4 proc.
do 2 miliardéw 280 milionéw ziotych.

2 Az 90% sprzedawcéw ma
wyksztatcenie wyzsze lub srednie.

# Klienci firm zrzeoszonych w PSSB
maja 14 dni (ustawowo — 10 dni) na zwrot
towaru zakupionego w ramach sprzedazy
bezposrednie;.

¥ Sprzedaz bezposrednia to nie tylko
kosmetyki, ale takze odziez, bizuteria,
akcesoria mody, suplementy diety i artykuty
dietetyczne, sprzet gospodarstwa domo-
wego oraz ustugi telekomunikacyjne.

BEZPOSREDNIA

enieazy

- Wiele kobiet trafia do sprzedazy bezposred-

niej, zeby zyskac uznanie. Chcg, aby ktos
wreszcie powiedziat im, ze sg swietne, Nie
chca by¢ wiecej przedstawiane wytacznie
jako Zona pana Kowalskiego. Dla nich sprze-
daz bezposrednia, to cos wigcej niz zarabia-
nie pieniedzy.

: Dlaczego w sprzedazy bezposredniej tak

wiele ludzi pracuje, a proporcjonalnie
tak niewiele osob osigga naprawde duze
zarobki?
Funkcjonowanie w tym biznesie wymaga
duzej dyscypliny. Jezeli rzeczywiscie chce sie
osiggnac cos wiecej, budowac wigksze or-
ganizacje, trzeba si¢ w to zaangazowac. Nie
ma cuddéw. Jeden z mitéw méwi, ze w tym
biznesie mozna nic nie robic i si¢ dorobic. Nic
podobnego. Systematyczna i uczciwa praca
jest elementem niezbednym.
Jak diugo trzeba pracowag, aby osiagnac
sukces?
To bardzo indywidualna sprawa i zalezy od
zaangazowania osoby, ktéra zdecydowata sie
siegna¢ po sukces. W XXI wieku dostep do
potencjalnych klientéw jest duzo tatwiejszy
niz w przesztosci - kazdy za nas ma w swo-
im telefonie dziesigtki kontaktow, ponadto
mamy dostep do Internetu, mediéw spotecz-
nosciowych, galerii handlowych. W potacze-
niu z pasja, wytrwatoscia i checia dziatania,
sukces jest na wyciagniecie reki.
Jak mozna sprawdzic, czy wspélpraca z da-
nqﬁqubranzyspmdazybezpofredme;,
jest bezpiezna?
Warto podejmowac wspdétprace z firmami
o dtugiej historii. One nie moga sobie po-
zwoli¢ na jakiekolwiek pomytki, tym bardziej,
ze wiekszos¢ z nich obecna jest na wielkich
gietdach swiatowych. Mozna tez sprawdzic,
czy firma jest cztonkiem Polskiego Stowa-
rzyszenia Sprzedazy Bezposredniej. Weryfi-
kujemy poprawnos¢ ich uméw i dbamy, aby
przestrzegaty obowigzujgcych na polskim
rynku zasad.
Dzigkuje za rozmowe
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